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ZUSAMMENARBEIT MIT CIRCO

CIRCO

* Non-Profit Initiative gefordert vom Ministerium fir Infrastruktur und Wasserwirtschaft (Umwelt) §

%% Ministerie van Infrastructuur
en Waterstaat

* 2015: Entwicklung des Workshop Formats ,Creating business through circular design®
« Basis dafur ist Studie der TU Delft ,Products that last"

« Seitdem: 900 Unternehmen + 500 Designer in Workshops geschult

* 40 Trainer in NL + 24 weltweit

« Ziel: 10% der NL-Unternehmen erreichen (4.000) + 10 internationale Hubs bis 2023 aufbauen

« Erfolgreiche Pilotphase im April 2021 in deutsch: Acht Unternehmen + zwei Industriedesigner
« EfANRW ist ,Deutschland®-Partner

« Ab Oktober 2021: vierteljahrliche Workshop-Tracks fur Unternehmen auf dem Weg zur Circular Economy
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CIRCO PILOTPHASE IM APRIL

Hersteller von Unternehmen
Hersteller von Waren- Radern fiir Spezialchemie
und Materialdisplays Hersteller von
Bodenbelagen
Hersteller von Bettdecken
Hersteller von
Bodenbelagen Hersteller von
Kunststoffgranulat Hersteller von Sportartikeln
+ -geraten
Maschinenbau ersteller von ersteller von
Kiichenmébeln Hers.t'eller von
Textilien
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CIRCO

Zielgruppe:

«  KMU mit eigener Produktentwicklung und/oder mind.
kleinem Einfluss auf Material/Fertigungsprozess

+ Je 10 KMUs pro Track

2 TN pro Unternehmen

5 gemeinsame Sessions (2-3 Std.)
+ Hausaufgaben + Trainer Call
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ABLAUF CIRCO

Session 4+5
Konkretisierung

Session 3
Ideenfindung

Session 1+2
Input

*  Wertverluste im aktuellen + Anwendung von CE Zusammenfassung der

Geschaftsmodell Geschéaftsmodellen/ Ergebnisse in Business

identifizieren Designstrategien Model Canvas

* Mappen von « Entwicklung eines Ableiten MalRnahmen-

Wertschopfungs- geeigneten zirkularen
Modells (Aktivitaten,

Kundeninteraktion,

plans fir das Produkt-
potentialen auf Basis der und Dienstleistungs-
Wertverluste design

Einnahmen) Vorbereitung des Pitches
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TECHNISCHE UMSETZUNG
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SESSION 1+2
IDENTIFIKATION WERTVERLUST + DEFINITION DER AMBITION

MAPPING WERTSCHOPFUNGSKETTE Sondierung der Moglichkeiten
WERTVERLUSTE + Formulierung der AMBITION STATEMENTS
Workshop 1- A: Value chain e _ ‘ Ambition statement:
Aufbau und Entwicklung eines Ambition statement:
Stirkung der Kundenbindung Waste-Produkt konzipieren.
(kein Verschnitt in der

Ausbau von Service GGedanken, Konfektionierung)
. B. Pflegeprodukte etc. Dieses Konzept umfasst eine

nachhaltige Materialstrategie -
BIOSBASED Rawmaterial und
ein 2nd Life in form einer 2nd
Hand Plattform.

Wiederverwenden oder
Recycling von Materialien

Leasing/Vermiet-Modell
mitdenken
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SESSION 3
ANWENDUNG: DESIGN UND GESCHAFTSMODELLSTRATEGIE

1. Attachment and Trust
Product 1. Classic Long Life Model ~ Product 2. Durability
2. Hybrid Model 3. Standardization and Compatibility -
3. Gap Exploiter Model 4. Ease of Maintenance and Repair
P DDD 5 U dabilit d Adaptabilit
E E 4. Access Model DDD - pgradaabpility an aptapility
\mmmar 5. Performance Model DDD 6. Dis- and Reassembly
Service Component

Recovery provider / 2nd Hand trader / Repair service Recovery provider / 2nd Hand trader / Repair service

Zuordnung der Moglichkeiten/ldeen > Konsequenzen und Veranderungen
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Ablauf:

Welche Anderungen sind zur Umsetzung des zirkularen Modells erforderlich?
Vervollstandigen Circular Business Model Canvas
Pitch erstellen und Uben

WOI'kShOp 3 = D: PitCh Identify what is important for your target audience, and what you want to achieve with your pitch

Target audience insights
- How oes your () prposi- Whatelemrts o your propsal Whatisth desied acton ol your
target audience that retates 1o ‘proposal? What are thei argu- tion help reaiize their goals? car ce? e?
ot proposa? es?
Indicate which of the following business elements demand Select the 5 most crilical changes, and give a briel descriplion. ¥mat elements will change / whal new elements ¢o you
significant changes, in orcer to succestully implement the expect 1o see, when this critical change will be realized?
circular business model:
Taking back the jeans Sales arguments “it can be done”, Shuolurieg your sich
P & N Urgency / Necessity / Business opportunity Ambition Circular solution Benefits for target Desired outcome
collection points im shop, Problem (you / company) audience
onling value checker
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CIRCO

Konkretes Angebot im Bereich Circular Economy
Unternehmen arbeiten am eigenen Produkt
Systematische, aufbauende, praktische Herangehensweise

Moglichkeiten & Entwicklung fur betriebsinterne Beratungsansatze

Offenes Angebot fir Unternehmen

Vier regionale Tracks in 2022 — Beginn in OWL — 10.02.2022
Ein Track in 2022 als Weiterbildung fur Designer/Berater

Aachen

+

Bonn+
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RESSOURCEN SCHONEN.

Vielen Dank fiir Ihre Aufmerksamkeit!

Weitere Informationen zum Thema Ressourceneffizienz und zur Effizienz-Agentur NRW finden Sie unter:

Folgen Sie uns:

Kontakt — Fragen zu ,,CIRCO*

Heike Wulf
E-Mail:bielfeld@efanrw.de




